3.

Zatacznik nr 1
Opis przedmiotu zamdwienia

Nazwa zamdwienia: monitorowanie komercjalizacji Grupy Badawczej Inteligentna i Czysta
Mobilnos¢.
Sie¢ Badawcza tukasiewicz — Instytut Organizacji i Zarzadzania w Przemysle ,,ORGMASZ”
z siedzibg w Warszawie przy. Ul. Zelaznej 87, jest w trakcie reorganizacji i wkrétce zostanie
zastgpiony nowym instytutem, ktéry bedzie zajmowat sie oceng technologii, dziatajac
w ramach Sieci Badawczej tukasiewicz. Naszym celem jest dostarczanie eksperckiej refleksji na
temat uwarunkowan i skutkéw wprowadzania nowych technologii, aby wspomagac procesy
decyzyjne administracji publicznej, biznesu i obywateli.

Opis przedmiotu zamowienia:

Pozyskiwanie klientéw zainteresowanych produktami Sieci Badawczej tukasiewicz we wszystkich

kanatach ofertowania, pozyskiwanie informacji zwrotnej od klienta na temat jakosci obstugi SBt

i Zamawiajgcego, uzyskiwanie informacji od klientdw na temat trendéw technologicznych w polskiej

gospodarce, praca nad urynkowieniem i wdrazaniem Programdw tukasiewicza

Sposdb realizacji ustugi

Realizacja zadan ofertowych w kanatach B2t, £2B, P+U oraz w Programach tukasiewicza.
Konsultowanie strategii Centrum tukasiewicz i Centrum Oceny Technologii w zakresie potrzeb
i potencjatu rynkowego w obszarach dziatania Sieci Badawczej tukasiewicz.

Rozwijanie sieci kontaktow miedzy Siecig Badawczg tukasiewicz i biznesu oraz utrzymywanie
relacji

w celu wymiany informacji uwzgledniajgcych biezace zapotrzebowanie na innowacyjne/
technologiczne rozwigzania ze strony biznesu.

Budowanie swiadomosci i zaufania biznesu do Swiata nauki (sprawczosci, celowosci, dynamiki
dziatania) oraz umozliwianie identyfikowania potencjatu do wspodtpracy.

Identyfikacja i ustalanie priorytetéw potrzeb biznesu oraz budowanie dedykowanej oferty dla
biznesu.

Ocenianie potencjatu komercyjnego badan/ zasobéw na podstawie informacji uzyskanych
bezposrednio od Instytutéw, koordynatoréw Grup Badawczych tukasiewicza.

Utrzymywanie statego kontaktu ze z koordynatorami Grup Badawczych tukasiewicza w celu
budowania oferty komercjalizacji.

Budowanie relacji i wspétpracy z osobami oraz zespotami odpowiedzialnymi za komercjalizacje
w Instytutach oraz wspieranie ich w poszerzaniu wiedzy w zakresie funkcjonowania i potrzeb
biznesu.

Antycypowanie trendéw technologicznych, rynkowych i kapitatowych.

Monitorowanie jakosci obstugi klienta i wspodtpraca z koordynatorami Grup Badawczych
tukasiewicza

w tworzeniu i realizacji dziatan naprawczych.

Wspodtudziat w budowaniu strategii sprzedazy.

Budowanie oferty na podstawie informacji dostepnej w Instytucie.



e Korzystanie z zasobow wiedzy Sieci Badawcze]j tukasiewicz i wspétpraca przy formutowaniu
strategii sprzedazy.

e Zarzadzanie potencjatem klientéw do komercjalizacji oraz ustalanie priorytetow.

e Egzekucja i rozliczenie sprzedazy.

e Uczestnictwo i asysta przy closingu.

e Uczestnictwo i wspétpraca z Centrum tukasiewicza przy targach i konferencjach.

4. Harmonogram prac:
160 godzin miesiecznie- dostepnosé w godz. od 9 do 17.00
Tryb pracy: Hybrydowy (co najmniej jeden dzien w tygodniu w siedzibie Zamawiajgcego)

5. Odbidr prac i etapy realizacji zamdwienia:
Odbidr pracy nastgpi na koniec miesigca kalendarzowego, na podstawie karty czasu pracy godzin
aktywnosci zwigzanych z udzielonymi ustugami w ramach zakresu realizacji zadania.
Odbioru dokonuje osoba odpowiedzialna za realizacje zamdwienia.



